
Du möchtest Dich verändern, weiterentwickeln 

und wachsen? 

 

Komm‘ an Bord und werde ein Teil der Melissa Data GmbH! 
 
Wir wachsen und benötigen tatkräftige Unterstützung. Melissa ist ein IT-Unternehmen aus Köln, 
welches spannende Aufgaben und Entwicklungsmöglichkeiten im internationalen und digitalen 

Umfeld bietet.  
 
Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir eine/n 

Sales Development Representative B2B (m/w/d) 

Du hast immer ein Lächeln auf den Lippen, das man bereits am Telefon hört? Dann solltest Du die 
Visitenkarte unseres Unternehmens werden, indem Du den ersten positiven telefonischen Kontakt 
zu unseren Interessenten herstellst und damit den Grundstein für eine erfolgreiche 
Zusammenarbeit legst.  

Als Sales Development Representative bist Du die treibende Kraft des Vertriebs. In enger 
Zusammenarbeit mit dem Sales- und Marketing-Team identifizierst und qualifizierst du Anfragen 
aus der Lead Pipeline.  

 

Deine Aufgaben 

• Deine Hauptaufgabe besteht darin, marketing-generierte Leads weiterzuverfolgen, um das 

Interesse zu qualifizieren und an das Account Manager Team zu übergeben. 

• Du kümmerst Dich um die Identifizierung von möglichen Kunden und Online-

Terminvereinbarungen. 

• Du bist verantwortlich für den Ausbau und die Weiterentwicklung der Lead Pipeline. 

• Dein Tätigkeitsbereich umfasst die CRM-Datenpflege- und -Dokumentation der erfolgten 

Kommunikation sowie ausgeführten Aktivitäten. 

• Du bist zuständig für die Recherche von potenziellen Unternehmen, Branchen und Personen 

für Kampagnen.  

• Du übernimmst Verantwortung für die vereinbarte Zielerreichung. 
 
 

Dein Profil 

• Du hast idealerweise bereits erste Erfahrungen mit Verkaufsaktivitäten gemacht, was 
allerdings keine Voraussetzung ist. Sowohl teamfähige als auch durchsetzungsstarke 
Quereinsteiger sind bei uns herzlich willkommen.  

• Du bist kommunikationsfreudig und gehst gerne auf Menschen zu. Dabei gelingt es Dir einen 
hervorragenden ersten Eindruck zu hinterlassen sowie einen guten Draht aufzubauen. 

• Du hast eine gute mündliche und schriftliche Kommunikationsfähigkeit und Ausdrucksweise. 

• Du zeichnest Dich durch ein hohes Engagement und lösungsorientiertes Denken aus. 



• Du arbeitest zielstrebig und strukturiert, kannst Dich selbst motivieren und verfügst über eine 
„hands-on-Mentalität“. 

• Gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift runden Dein Profil ab - weitere 

Sprachen sind von Vorteil, aber nicht erforderlich. 

• Du bist überzeugend, unerschütterlich und kreativ im Denken. 
 
 

Unser Angebot 

• Interessante Herausforderungen mit Firmen aller Branchen aus ganz Europa. 
• Persönliche und individuelle Betreuung sowie regelmäßiges Feedback. 
• Für Getränke ist immer gesorgt. Neben kostenlosem Wasser, Kaffee und Tee ist auch 

immer etwas zum Knabbern da ☺. 
• Ein zentraler Arbeitsplatz in der Kölner Innenstadt mit hervorragender Anbindung.  
• Ein attraktives Basisgehalt zzgl. einer Bonusstruktur für jeden qualifizierten Prospect & 

jeden abgeschlossenen Verkauf. 

• Geregelte Arbeitszeit von Montag bis Freitag.  

• Unbefristete Festanstellung mit 30 Tagen Urlaub im Jahr. 

• Du erhältst einen monatlichen Fahrtkostenzuschuss „on Top“ auf Dein Gehalt.  

• Obendrauf gibt’s einmal im Monat ein Mittagessen von der Firma spendiert. 

 

Klingt spannend? 

Du möchtest einen Job mit den Entwicklungschancen eines wachsenden Unternehmens – und das 
in einer zukunftsweisenden Branche? Dann freuen wir uns auf Deine aussagekräftige Bewerbung.   

Lass uns einfach Deine vollständigen Bewerbungsunterlagen mit Deiner Gehaltsvorstellung und 
Deiner frühestmöglichen Verfügbarkeit per E-Mail (Anhänge als pdf) unter Angabe der vakanten 
Stelle an jobs@melissa.de zukommen. 

Wir freuen uns auf Dich! 
 
 

 

Melissa Data GmbH 

Cäcilienstr. 42-44 

50667 Köln 

www.melissa.de 

 

Über Melissa: 

Melissa ist ein führender Anbieter von Datenqualitäts-, Identitätsprüfungs- und 

Adressmanagementlösungen. Wir unterstützen Unternehmen bei der Kundengewinnung und -bindung, 

bei der Validierung und Korrektur von Kontaktdaten, bei der Optimierung des Marketing-ROIs sowie 

beim Risikomanagement. Seit 1985 ist Melissa für Unternehmen wie die Mercury Versicherung, Xerox, 

Disney, AAA und Nestlé ein zuverlässiger Partner bei der Verbesserung der Kundenkommunikation. 
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